Форма ДП/ПППК                                                                   «Утверждаю»                        

Деловое Предложение и План Поиска и Привлечения Контактов ®                      

(Форма предназначена для  подготовки Делового Предложения (Коммерческого, Инвестиционного, Сотрудничества  и т.д.), а также Плана Поиска и Привлечения, который формируется (определяется) в разделах 1, 2,3 одновременно с формированием ДП. 
                                 

	Проект (этап)
	 Кого (что) надо найти (краткие, конкретные требования-характеристики искомых контактов)
	 Сколько   (по ступеням) 
	Оцен-

ка

	ИнтерКнига
	 
	4-я ступень
	
	

	
	
	3-я ступень
	
	

	
	
	2-я ступень
	
	

	
	
	1-я ступень
	
	


1.Кому адресуется ДП (каким физ.и/или юр.лицам)

1.1.Перечень контактов-адресатов или максимально конкретно определяющие их признаки (  как то: характеристики бизнеса адресата (отрасль, масштабы деятельности, состояние (динамика развития), местонахождение главного и/или регионального офиса компании, возраст фирмы, публичность,  социальность, форма собственности и др.).

	 


    2.Где и как их искать

2.1.Сближающие моменты (общий знакомый, общее хобби,  присутствие в прошлом или в будущем на одном событии, схожие/ общие интересы или проблемы в бизнесе.) 

	 


2.2.Где их (этих лиц, эти контакты) искать (какие источники используются: исходные БД, списки участников/членов, справочники, сайты, читатели/слушатели/зрители определенных СМИ и др.)
	 


2.3. Как их искать (используемые средства доставки: телефонные звонки, личные встречи, рекламные модули, объявления, особенности общения с контактами и др.). 

	  .


      3.Зачем адресатам то, что мы предлагаем

(Мотивы, интерес к нашему предложению, т.е. к покупке, продаже, инвестированию, сотрудничеству, найму, как-то: извлечение коммерческой выгоды, развитие бизнеса, сохранение и преумножение своих активов, паблисити, укрепление положения, престиж, усиление административного ресурса, комфорт и здоровье, доходы, заработок, личное развитие, приобретение опыта, хобби, благотворительность, наследство, для друзей и земляков. 

Возможно использование фраз типа: «если Вы интересуетесь…», «если Вы планируете развитие…», «если Вы хотите лучшего…», «если Вы не хотите. .упустить возможности, потерь… и др.»  и т.д..).

	  


   4. Суть нашего предложения

(Краткое изложение сути предложения («формула предложения» - 5-10 строк,  которые дают ключевые для адресата параметры предложения, в тоже время интригуют, вызывают желание ознакомиться с подробностями. 

       Может использоваться в качестве текста-ответа диспетчера на отклик по телефону.)
	 


    5.Подробное изложение ДП, интересное адресату.
( Описание объекта/заказа/предложения о сотрудничестве, о вакансии и др.,-  какой объект/заказ,  какое местоположение,-  ситуационный план и местоположение объекта на карте города (+ карта региона, страны, мира),-  общий вид объекта,-  варианты использования,-  условия сделки
	 


 ОРГАНИЗАЦИОННЫЕ И ПЛАНОВО-ОТЧЕТНЫЕ ДАННЫЕ ПО ВЫПОЛНЕНИЮ ДП И ПППК 

	Статус
	Должность, ФИО 
	Дата выдачи /получения 

  и подписи 
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чел/дн

План/факт
	Замечания по выполнению, Примечания

	Рук-тель-
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	Соиспол-нитель
	
	
	
	
	

	Соиспол-
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